QUAND LE SAVOIR TECHNIQUE S’ALLIE AU COMMERCE :

Votre entreprise évolue dans un domaine scientifique
Vos clients et vos commerciaux ont besoin d’un support technique
Vous étes dans des processus de ventes complexes ?

Université Clawde Bernard




LES + DE NOTRE
FORMATION :

® Un ceil nouveau sur votre activité

@® Un rythme d’alternance qui privilégie la
présence en entreprise : § semaines en
entreprise/ 2 semaines de cours, sur la
base de 480 heures de formation

® Facilités de recrutement

® Des avantages fiscaux et sociaux liés au
statut d’alternance
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LES COMPETENCES
DEVELOPPEES
PAR NOS ALTERNANTS :

> Négociation et stratégie commerciales
> Marketing opérationnel et télémarketing

> Droit des affaires LES ALTERNANTS SONT ISSUS DE
> Gestion économique et financiére FORMATIONS

> Gestion de projet SC|ENT|F|QUES

> Anglais des affaires

> Communication orale DE HAUT NIVEAU

(BAC +4/5 MINIMUM) EN :

Biologie

LADAPTABILITE &
DE NOS ALTERNANTS _ . - waraun
A DE NOMBREUX POSTES:  ga¢ @a nformatiqu ot B Daa

 — % e \ . Mathématiques appliquées
> Ingénieur technico-commercial : Chimie
> Ingénieur d’application
> Ingénieur d’affaires

Analyse et contrdle

R r Y Physique

> Chef de produit A > ' Médical et pharmaceutique

' : ' Instrumentation
Biotechnologies

> Chef de projet
> Consultant
> Business developer




CES ENTREPRISES NOUS FONT DEJA CONFIANCE :
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MODALITES :
contrat de professionnalisation

CONTACT:
Brigitte PREVEL (Responsable Master ITC)
+33(0) 472 448 189 / master-itc@univ-lyon.fr
http://master2-itc.univ-lyonz.fr/

Master Ingénierie Technico-commerciale Master ITC




